
OPBYG DET PERFEKTE PITCH!

SIG DET RIGTIGE RIGTIGT





To billeder af Holger Bech Nielsen. 

1) Mens han vasker hænder … ?

2) Som videnskabsmand …

# In medias Res!











FAGLIG FORMIDLING . . .  MED GNIST



Honey, I’m home …









































TIME’S 

UP!













Hvor er publikum emotionelt?

Hvad er publikums uudtalte, uerkendte behov?

TÆNK på dit publikum, og på hvad de behøver – så kan du tilbyde en ’gave’, en 
løsning som gør forskellen!

'Det ender med' (added value)  kun fordi '…' (løsning)

Hvorfor har vi begrundet respekt for publikum?

Hvad er publikums uudtalte, uerkendte nød?

RESPEKTER DIT PUBLIKUM



Hvor er publikum 
emotionelt?

Hvorfor har vi begrundet 
respekt for publikum?

Hvad er publikums 
uudtalte, uerkendte
nød?

Hvad er publikums 
uudtalte, uerkendte
behov?

'Det ender med' (gaven) 
kun fordi '…….. ' (løsningen)





Den ene ting der bliver siddende tilbage …

’Arh mand, jeg hørte det her foredrag af [dig] og dér sagde [du] at …

… det er så vildt at jeg må skynde mig at sige det videre.’

ESSENSEN - GAVEN







Min passion kommer fra …

… jeg tager min passion med på scenen som hyldest til publikum.

PASSION!
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FORTÆLLEMODEL – TV-MODELLEN











Du er ikke i fokus! 
Tænk på dig selv som en 
medieafspiller – det er 
historien og den gave den 
rummer, du skal fokusere 
på. Hvad har publikum brug 
for?

SKIFT FOKUS
















